Stephens@»

=/ exam

ETUDE DU POTENTIEL DE LA ZONE DE CHALANDISE

Il s’agit pour cette partie, de déterminer d’ou vient votre clientele géographiquement par
rapport a votre magasin et votre action, qui sont vos concurrents et quels sont les poles
d’attractions qui influent sur votre point de vente.

Pour vous aider n'hesitez pas a vous reporter au

E1 - Dossier CCF Oral — ANNEE 2 — BAC PRO COMMERCE — CFA STEPHENSON 1


http://destination-bacpro-commerce.cfa-stephenson.net/pages/annee1/c3_vendre/zone-chalandise.html

